MERCADO ATUAL E-COMM

RS 59 BILHOES EM VENDAS (2017)



25% POPULAGCAO COMPRA PELA INTERNET
OPORTUNIDADE!



50 milhoes de novos
compradores

nos proximos 5 anos



CARENCIA EMPRESAS

Ferramentas de Vendas e Gestao
Ferramenta de Marketing

Além de reduzir custos e esforcos
com tecnologia!



Envolvidos

Comité Acesso aos Mercados e
Integracao Internacional

Comité de Tecnologia e
Informacao



PROGRAMA P2\W
PARANA TO WORLD

MarketPlace - PPP



PROGRAMA P2W

(« Comité Exp. FASE 2 @ - Validaco o FINAL

* Cria Diretrizes - Define 6 segmentos * Levanta os entraves

« Define os produtos * Envio Informagdes .~
P *EXPORTACAO EFETIVADA * Criagao
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FASE 1

* Comité formatara projeto de Loja
Virtual com objetivo de vender
produtos para fora do pais.



FASE 2

* Comité convidara ‘X’ empresas
(de segmentos chaves)

que apresentarao necessidades
diferentes



AINDA FASE 2

* Prazo de 12 meses levantar na
pratica (durante o processo de
exportacao) todos os problemas e
entraves relacionados a tentativa de
exportar



FASE2 /3

Criar solugoOes reais para esses
entraves (Inclusive legislacao)



FASE 3

Solucoes criadas!

Programa formatado e
validado



Vantagens

Fluxo constante de caixa

Baixo custo de comercializacao!



FASE 4 - RESULTADO

Programa real de exportacao

Super sala do empreendedor
Ferramenta de exportacao (marketplace )
Salas de treinamentos (ead c/ avaliacoes)

Sala estruturada com formato do circuito
exportador com entidades necessarios
para exportar de fato!



